TODO LEAD QUE SUMIU - SALES FLOW

AS REGRAS DO FOLLOW-UP ACELERA

Nao é cobranca. E quebrar o padrao. Liga primeiro, todo toque leva algo novo, uma pergunta facil no fim.

AS 6 REGRAS QUEBRAROPADRAO ONDE CADALEAD ENTRA
valem pra toda régua, do pré-vendedor e do vendedor o tom de cada mensagem quatro réguas, uma por situacao
EJ Liga primeiro. Ndo atendeu? A mensagem sai na sequéncia, CIOUIEIE ) DS ) = FANTASMA

no mesmo minuto Ride vocé, nuncadele. A B Piada com o dinheiro dele. A 4 o i ded vo: ol

caixa postal que te evita. O Nunca. Nunca respondeu a primeira mensagem. Pré-vendedor. Alvo: ele

Todo t I I el b id id ker de 30 d responder qualquer coisa.
EJ Todo toque evaa go novo: foto de hoje, video, carro que videomaker de 30 segundos. e o decidiu?” - "Fico no

entrou, uma piada sua. Sem isso é cobranca. Curiosidade abre porta. Foto aguardo" - "S¢ passando". E SUMIU NO MEIO
n Nao é pravender. E pra ele sorrir, responder e marcar o tirada agorg, :de? part§2, m Duas mensagens seguidas sem Conversou e parou, ou marcou e nao veio. Pré-vendedor; vendedor se

proximo passo. z;go queé ainda nao subluno ligacdo no meio. nio veio. Alvo: a conversio marcada.

. L . . . . s ; L. Y m Escassez inventada. Emojiem
B} Numero s6 namesa. Duvida de dinheiro vira convite: "isso eu Saida fa;c:l faz resp?ndzr. Se  <arie. Audio de um minuto. c NAO FECHOU
A H n

monto com vocé em 10 minutos". ”a‘?’ Te ala que eunao chamo Visitou ou fez a videochamada e saiu com a proposta. Vendedor. Alvo:

B} Respondeu qualquer coisa: a régua para. Ele volta pro fluxo e fechar
uqu u 1Isa: u . V ux ;
de osde saiu q q guap P Energia. Curta, comeco forte,
' sem "oi, tudo bem?". D RETORNODOPERDIDO

n Uma pergunta facil no fim. De responder com uma palavra ou Saiu de Perdido na data de retorno. Quem perdeu. Volta com a solugéo

um numero. do motivo, nunca com "e ai, decidiu?".

A CADENCIA - 8 TOQUES EM 14 DIAS - IGUAL NAS REGUAS A, BE C

1 2 3 4 5 6

DO D+1 D+2 D+4 D+6 D+8 D+11 D+14

LIGA
n&o atendeu: a mensagem sai na MENSAGEM LIGA MENSAGEM LIGA MENSAGEM GESTOR LIGA SAIDA 1-2-3
sequéncia com foto tirada hoje em outro horario com video de 30 segundos "ainda faz sentido pra vocé?" com outro carro da mesma faixa "aqui é o gerente" 2 =liganahora-1=data- 3 =sai

A REGRA QUE SEGURA TUDO

A maioria das vendas sai entre o0 5° e 0 8° toque. Quem para no 3° entrega o cliente pra quem insistiu com graga. Respondeu 2 na saida 1-2-3: te entregou a venda, liga na hora.

METODO ACELERA - SALES FLOW - IMPRESSO 05 FOLLOW-UP NAO E COBRANCA - E QUEBRAR O PADRAO



